
【場所】 本郷キャンパス 産学連携プラザ ２F  
【参加者】 UTEC 郷治社長、IPC 大泉社長、産学協創推進本部 部長 各務教授 
【報告チーム】 
• 「山本・鈴木」チーム 

• 下記3点の課題に焦点を当ててネパール現地調査を実施。 
• 課題1. 顧客はいるのか？ → 顧客は存在する。しかも幅広い階層で。但し、カースト制度を踏まえたビジネス展開が必要。 
• 課題2. ネパールから事業に着手するのは正しいのか？ →正しい。想定条件の多くに合致する。如何に付加価値をつけた売り方ができるかかが鍵。 
• 課題3. 我々の提案（価値観）は受け入れられるのか？ → 世界遺産対応と現地での実証試験およびメカニズム等を大学機関を巻き込みPR 

• 「西ヶ谷」チーム  
• 市場は？ →北米、南米、インドが主地域 
• 散布方法？ →他の農薬と混ぜて散布。 
• チーム形成 →大手化学メーカーで農薬ビジネス経験者をリクルートしたい。 ベンチャー企業での人材派遣会社を紹介して貰う 
• 農薬の負のイメージを払拭するような会社を目指したい 

 

６月2９日（金）「実践編」 最終報告会  

「山本・鈴木チーム」 「西ヶ谷チーム」 
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